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8月2日，为贯彻落实进博会组委会第二次全体会议精神，

进博会组委会办公室主任、商务部副部长王炳南在国家会展中心

（上海）主持召开第二届进博会全国交易团工作会议。会上，王

炳南作了动员讲话，部署做好下一步交易团组织工作。进博局介

绍了第二届进博会总体工作和筹备情况；上海城市服务保障领导

小组办公室主任、市政府副秘书长尚玉英介绍了城市保障工作筹

备情况；上海交易团秘书长、市商务委主任华源汇报了上海交易

团工作进展情况和主要做法。

The Ministry of Commerce convened Work 
Conference for National Trade Missions of the 2nd 
China International Import Expo(CIIE) in Shanghai

商务部在沪召开第二届中国国际
进口博览会全国交易团工作会议

On August 2nd, in order to implement the guiding principles put forward at the Second Plenary Session of the CIIE 

Organizing Committee, the “Work Conference for National Trade Missions of the 2nd China International Import 

Expo(CIIE)” was held at National Exhibition and Convection Center(Shanghai). Wang Bingnan, Director at the 

Office of CIIE Organizing Committee and Vice Minister of the Ministry of Commerce, hosted the conference and 

gave a speech to motivate personnel for future work of trade missions. In addition, CIIE Bureau introduced the 

overall preparations for the 2nd Expo. Shang Yuying, Deputy Secretary-General of Shanghai Municipal Government 

and Director at the Office of the Leading Group for Shanghai Urban security offered more relevant information on 

the preparations. Besides, Hua Yuan, Secretary-General of the Shanghai Trade Missions and Director of Shanghai 

Municipal Commission of Commerce, also reported on the progress and main work of Shanghai missions.



为加快推进上海国际贸易中心建设，持续放大进博

会战略平台溢出带动效应，进一步提升上海在全球贸易

投资网络中的枢纽功能，7月16日下午，市商务委主任

华源主持召开“加快推进上海国际贸易中心建设”专家

座谈会，市商务委总经济师张国华参加会议。

Hua Yuan presides over the Expert Seminar of 
“Accelerating the Building of Shanghai into An 
International Trade Center”

华源主持召开“加快推进上海国
际贸易中心建设”专家座谈会

In order to build Shanghai into an international trade center more rapidly, increase the spillover effect of CIIE 

as a strategic platform and further enhance the role of Shanghai as a hub in the global trade and investment 

network, the Expert Seminar of “Accelerating the Building of Shanghai into An International Trade Center” 

was held in the afternoon of July 16th. Hua Yuan, Director of Shanghai Municipal Commission of Commerce, 

presided over the seminar and Zhang Guohua,Chief Economist of Shanghai Municipal Commission of 

Commerce also attended the seminar.
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本刊记者  晓  骏

New Trends in the Overseas Student Market
留学市场悄然出现新动向

Recent “2019 China Education Industry Summit” has attracted

global visitors from industries related to education and studying aboard.

Here is the interview with Canadian experts of education ,

so as to master the latest trends in the market of overseas study.

日前，“2019上海国际教育行业交流峰会”吸引了诸多

中外教育、留学行业人士参与。

本刊记者现场采访了加拿大的教育人士及专家，

了解留学市场最新动向。



29

经济观察
Economic Observer

日
前，由汇丰银行的国际业务经

理Linus LIN主办的“2019上海

国际教育行业交流峰会”吸引

了诸多中外教育、留学行业人士参与。期

间，来自加拿大、爱尔兰的教育界人士及

相关移民机构专家，与大家交流了留学市

场的最新动向。

1978年12月26日，52位中国留学生

每人携带1美元赴美国公费留学；到2017

年，中国每年出国留学的人数开始超过60

万。出国留学在中国不但形成了一个庞大

市场，也催生了与之相关的咨询、旅游、

消费等国际服务贸易的发展，人员的交

流、观念的融合更促进了传统国际贸易的

稳定及增长。

出国留学回避不了的最基本问题，是

“去哪里”和“为什么”。有统计说明，几十年来，中国

留学生最心仪的留学目的地始终是美国、加拿大等北美国

家。本次来沪的外国专家中，加拿大教育及移民界人士以

二年制高等学院教育为重点，其带来的“以就业为导向的

职业高等教育”思路，既补充了目前作为主流的“高中-大

学-硕士-博士”留学教育梯队中“大专”这个尚未得到多

数留学家庭重视的阶段，也为当下以精英教育为主要目标

的留学目的提供了更多样性的选择，因而受到了与会人员

的广泛关注。

职业高等教育会否给正在蓬勃发展的留学市场注入新

动能？会议中，数位加拿大人士接受了记者的采访，分享

了他们的看法。

加拿大尼亚加拉学院国际部主任Sean Coote：加拿大

职业高教将学习与实践、就业相结合

从一个较大的角度来看，中加在教育上合作的历史非

常悠久，也非常友好。两国从上个世纪60年代起就开始了

很好的教育交流，现在更是。

中国有13亿人口，这对于加拿大的国际教育非常重

要。就尼亚加拉学院来说，我们20年前就进入了中国留学

市场开始招生。近十年来我们更是明确看到，来到我们学

院的中国学生，他们的英语水平、学术水平越来越好。

对于在尼亚加拉学院留学的这些中国学生，我们认

为：

1.	 对于本地学生而言，能多接触一些中国留学生，

这对于他们的世界观、他们对世界的认识以及他们的国际

化发展是非常有帮助的；

2.	 尼亚加拉学院地处加拿大最大的旅游点---尼亚

加拉大瀑布附近，有许多华人定居在加拿大，更多华人来

此旅游。中国留学生可以作为（中加）两者之间的桥梁，

也可以让本地企业更加国际化。（中国学生）在此学习，

可以更快融入当地社会，并且承担起文化及其他方面的桥

梁作用；

3.	 很多在我们学院学习的中国学生，他们不仅在此

求学，甚至未来会定居在尼亚加拉地区。这样会丰富尼亚

加拉地区多元的文化，使我的孩子和所有加拿大的孩子能

享受多元文化（带给他们的美妙生活）。而且（留学生

的）定居和创业，所有这些都是对当地社会的贡献。

所以关于中国的留学市场，尼亚加拉学院希望能跟得

上中国的变化。中国目前在职业技术教育上投资非常多，

我们希望（与中国）有更多的学校与学校之间的合作，也

可以把我们的一些教学经验分享给我们的合作伙伴，彼此

支援这样的交流和学习。

在加拿大，无论是大学还是学院，政府都非常注重

高等教育的高质量，因此所有的学院教育都达到了很高的

水准，保证了未来的一个好的就业和工作机会。我们将学

习、实践及未来就业结合起来的这样一个教学模式，我认

为这是加拿大教育与世界其他地区的一个很大的不同之

处。

在未来，希望中加两国关系进一步发展，有更多中国

学生去加拿大，也有更多加拿大学生留学中国。

在随后尼亚加拉学院国际部东亚主管James Maur所做

的中文演讲中，记者进一步了解到尼亚加拉学院的一些基

本情况：尼亚加拉学院在加拿大拥有2个校区，可提供100

多个专科、本科、研究生专业，目前有12000个全日制学

生，其中包括来自90多个国家的3400名国际学生，是连续
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8年获得安大略省学生满意度最高的学院之一。同时，参加此次会议的还有

加拿大尼亚加拉学院中国代表Tony Jaw。

加拿大魁北克省移民和就业指导委员会（SOIT）驻华代表让·米歇

尔：“希望中国留学生能喜欢魁北克并留下来”

所有教育的最终目的都是为了一份更好的职业，在加拿大的魁北克省

也是如此。情况不同的是，如果你在魁北克有一份职业，你的收入就足以支

撑你整个家庭在加拿大的生活。所有的国民待遇包括福利、保险、子女教育

等，其基础都是你有没有工作。

一份当地工作的重要性对于留学生来说是不言而喻的，其实这对本地学

生也是一样。我们看到有许多这样的例子，已经大学毕业的本科生或者研究

生，理论上很好、技能上不足，学历高但是找不到工作，因此重新回到学院

来学习。

魁省的人口才800多万，而且年龄结构趋向老化。与之相比，魁北克有

着发达的经济体系，魁省首府蒙特利尔是加拿大的经济中心之一，有很多著

名的企业包括庞巴迪、加拿大航空等。除此之外，整个魁省拥有22个工业

园区，超过3500家企业。这意味着在魁北克省，每个学生在学院两年的学

习，都能对应一份实实在在的工作。魁北克非常缺乏人手。

魁北克华人比例不高，我们希望吸引更多的中国学生来此求学并认同魁北

克的理念、爱上这块土地。魁北克更希望越来越多地加强与中国的经济文化联

系。我们希望在不久的将来，魁北克的人口会超过900万，甚至1000万。

我们机构的使命？哦，我们的机构全称叫加拿大魁北克移民和就业指

导委员会，SOIT Québec，是一家非营利性质的政府关联委员会。我们在中

国上海开设了办事处，是中国驻蒙特利尔总领事馆认可的唯一一家非营利机

构，协助办理工作签证，以便帮助更多中国留学生融入魁北克当地社会，帮

助中国留学生找到理想的工作。

我们怎样帮助呢？答案是：通过教育，而且其重点就在于专业性、职业

性更强的二年制大专。中国留学生很棒，但是专业上适应本地需要还不够。

SOIT对于中国留学生快速融入魁北克当地社会的作用非常关键。

要工作，语言是第一关。魁北克省是加拿大的一个法语省，享有联邦特

别的优惠政策。原先魁北克规定外国留学生要获得相应的权益比如得到永久

居民权，最少需要法语通过B2的水平。但是，语言始终是融入当地社会的

先决条件，以一份工作而言，例如最基本的安全指导、安全设施等，必须要

能够理解和遵从，因此尤其是专业语言对于留学生非常重要。可以说，语言

过关，你就有很大机会成功。

留学生在魁北克学习法语有些是免费的，有很多的非营利机构可以提供

协助留学生找到合适的培训机构。我们SOIT也会为有需要的中国留学生提

供帮助。相反在职业技能上，我比较不担心中国留学生的能力，因为中国人

以好学、勤奋著称。就以魁北克目前非常需要的护士、焊工、电工来说，护

士专业在中国学习的是全科，但是在加拿大是分科的，中国学生完全可以快

速、容易地完成加拿大的专科专业学习。

因此，对于18岁到45岁的中国学生来说，魁北克的职业高等学院

是非常好的选择，要了解详细资讯，可登陆我们官方网站https://www.

soitchina.com。
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加拿大多伦多百年理工学院苏州校区项目经理刘小

辉：“我是留学受益者”

应该说我是个受益者。1999年我留学的第一站就是我

现在工作的百年理工学院，2年后再转学分转到约克大学，

这是我们百年理工学院的合作院校之一。因此，拿到本科

学位后我很快就能申请技术移民得到了枫叶卡。我的第一

份工作就是百年理工学院，2003年我回到了母校的国际部

任职到现在。

2003年至今我一直为母校工作，从事国际学生的教

育，体会只有一句话：适合学生的才是最好的。

那怎么才是适合学生的呢？国内留学市场上存在着四

个字：名校情结。这当然与孩子本身的意愿和家长的希望

有关。但对于我们学校来说，我们追求的不是招多少人，

追求的是我们的孩子有多少能毕业、有多少能就业，有多

少人能成功，拿到他们想要的东西。以一个教育者的观点

来看，我认为最应该关注的是他们的“后面”而不是“前

面”。

人们往往分享“成功”的故事，而忽略了失败的例

子。如何来给孩子、家长正确的指引？这是现在我们教育

者应该重视的问题。

现在有钱的孩子很多，但有钱而且成绩又好的孩子不

多。我们认为一般意义上中层的学生最适合的就是学院，

学院的专科和本科都是非常出色的。通过学院专科再转本

科，会大大提高本科的毕业率。最简单的判断是，你如果

大专都毕业不了，本科怎么会毕业？

我曾长期在本部负责招生录取和注册，接触了无数留

学生。我的感触是，孩子的留学前期规划非常重要，做好

了孩子就很顺。如果因为各种原因而产生偏差，导致的结

果就会完全不同。简单举例来讲，很多被大学劝退的学生

再找到我们，还是要按照这个路数走（指先进学院再图提

高），这避免不过去。如果（当初）家长对孩子的认知到

位，也听专业的指导意见，那他完全能在前期就避免这次

弯路。

如果先选择专科，比如在百年理工学院，2年就有个保

底的大专，如果成绩优秀你可以继续深造，2年学分都能转

到大学，还省学费：现在大学学费每年6万加币，我们百年

理工学院全部2年才3万。

在加拿大，研究生这样的高学历是受欢迎的。本科

呢？社会有需求但绝对不是主流需求，加拿大更需要的是

蓝领，他们不需要搞理论的。有些中国家长心里有个坎，

就是花那么多钱只读了个大专，但是这误区在于，出现偏

差的时候，几年的教育、投入也可能什么都拿不到。

加拿大的大专与国内的大专有所不同，是非常好的，

举例来说，百年理工学院在国际教育等很多方面都超过了

本科学校，我们光是全日制的国际学生就有12000多名，

我们最重要的教育导向就是怎么毕业怎么就业。我们的课

程都是直接和就业挂钩的，企业需要这些能马上上手的不

需要培训的人。本科（学校）就做不到这一点，它偏向学

术。

另外，学院是小班教学，容易跟得上；而本科则是独

立性强、语言要求高。北美的学校几乎全部是“宽进”而

“严出”的。我敢说，我们学院合格后转本科的，毕业率

能达90%，而直接读本科一般有近半的淘汰率。

所以我本人在加生活了20年，很多像我这样了解加拿

大的人，都首推学院而不是大学。

三位加拿大人士一致推崇拥有学以致用特色的加拿大

学院教育。

在论坛现场，多伦多大学华人学生会主席吕文涛也对

国外大学的淘汰率深有体会，他说：“留学后才认识到国

内教育与加拿大的不同。国内是高中时最苦最关键，而一

旦考上大学，四年的大学生活是很轻松的。但加拿大不一

样，尤其是多伦多大学这样的名牌大学，淘汰率非常高，

我周围有些中国同学就半途而废了。”

教育部数据显示，1978-2016年中国出国留学人数累

计达458.66万人，2016年，我国出国留学人数为54.45万

人，同比增长3.97%，2017年我国出国留学人数首次突破

60万大关，达到了60.84万人，同比增长11.74%，持续保

持着世界最大留学生生源国的地位。

国力的增强和收入的提高，使出国留学已经不再是当

初“公费”的一条小道和少数高端精英家庭的专属幸运，

但这同时也使出国留学生的人员结构发生了巨大变化，我

们已经改变了“优等生才能出国”的过去。

重实用、易达标、低费用，加拿大的大专教育在向我

们展示魅力的一面，会给由来已久的以精英化教育为追求

的中国留学市场带来什么导向？



7月4日下午，上海市第三批贸易型总部颁证仪式在市人

民政府隆重举行。上海市副市长许昆林为本市第三批15家贸易

型总部企业授牌。市政府副秘书长尚玉英，市商务委、市发改

委、市财政局、市合作交流办以及相关区负责人出席仪式。尚

玉英在致辞中表示，希望贸易型总部能够充分发挥技术、人

才、经营模式上的优势，坚持创新驱动发展，提能级、强功

能、补短板，不断提升国际化发展水平和资源统筹配置能力，

为上海国际贸易中心建设和城市建设添砖加瓦。

The grand award ceremony for third batch of trade 
headquarters in Shanghai kicks off

上海市第三批贸易型总部
颁证仪隆重举行

The grand award ceremony for third batch of trade headquarters in Shanghai kicked off in the afternoon of July 4th. 

Xu Kunlin, vice mayor of Shanghai, gave awards to the third batch of total 15 trade-oriented headquarters in the city. 

Other attendees included Shang Yuying, deputy secretary-general of Shanghai Municipal Government, as well as 

responsible persons of Shanghai Municipal Commission of Commerce, Shanghai Municipal Development and Reform 

Commission, Shanghai Municipal Finance Bureau, Office for Cooperation and Exchange Affairs of the Shanghai 

Municipal People's Government along with relevant district departments. In her speech, Shang Yuying expressed 

great expectations that trade-oriented headquarters would give full play to their advantages in technology, talent and 

business model, adhere to innovation-driven development strategy, so as to enhance strong points and overcome weak 

ones, thus upgrading international level and resource allocation as well as contributing to Shanghai’s plan to build an 

international trade center.




